
ในยุคที่ ลูกค้ าออนไลน์ ค้ นหาข้ อมูลก่อนตัดสินใจซื้อแทบทุกครั้ ง การยิงแอดเพียงอย่างเดียวจึงไม่พอ เพราะคนเชื่อ
ประสบการณ์ของผู้ ใช้ ด้ วยกันเองมากกว่า จึงไม่แปลกที่ธุรกิจยุคใหม่จะหันมาใช้  รับทำ seeding เป็ นอาวุธหลักทางการตลาด
Seeding ทำงานอย่างไร และทำไมถึงสำคัญ Seeding คือการวางเนื้อหาลงในพื้นที่ที่กลุ่มเป้าหมายอยู่ เช่น Pantip กลุ่ม
Facebook ช่องคอมเมนต์ TikTok บล็อก และเว็บข่าว โดยเน้ นความเป็ นธรรมชาติ ไม่ยัดเยียดขาย จุดแข็งของวิธีนี้คือ ร่องรอย
การพูดถึงจะสะสมเป็ นสินทรัพย์ของแบรนด์ และยังช่วยเสริมผลลัพธ์ด้ าน SEO ไปในตัว ธุรกิจแบบไหนเหมาะกับการทำ
Seeding - พิมพ์ชื่อร้ านแล้ วเจอแต่เพจตัวเอง ไม่มีรีวิ วจากคนนอก - มีรีวิ วเชิงลบค้ างอยู่หน้ าแรกและอยากดันข้ อมูลที่ถูกต้ องขึ้น
มา - กำลังจะเปิดตัวสินค้ าใหม่และต้ องการสร้ างกระแสก่อนวางขาย - ค่าโฆษณาแพงขึ้นทุกปีจนอยากหาช่องทางที่ต้ นทุนต่อ
คนถูกลง - อยู่ในธุรกิจที่การตัดสินใจซื้อใช้ เวลาและอาศัยความไว้ ใจสูง บริการรับทำ Seeding ครอบคลุมอะไรบ้ าง 1.
Research & Strategy ขั้ นตอนแรกที่ห้ ามข้ าม คือ การวิเคราะห์ว่าใครคือลูกค้ า เขาอยู่ที่ไหน และเขาถามอะไร ก่อนจะแปลง
เป็ นหัวข้ อคอนเทนต์เป็ นสิบ ๆ ชิ้น 2. เขียนเนื้อหาให้ เหมือนคนจริง เนื้อหาจะถูกเขียนให้ หลากหลายน้ำเสียง ทั้ งกระทู้ ถาม กระทู้
ตอบ รีวิ วประสบการณ์ใช้ งาน บทความให้ ความรู้  และคอมเมนต์สั้ น ๆ จุดสำคัญคือความเป็ นธรรมชาติ ไม่คัดลอกซ้ำ 3.
Distribution ไม่ใช่ทุกช่องทางจะเหมาะกับทุกธุรกิจ บริการเฉพาะทางอาจต้ องอาศัยกลุ่มเฉพาะกลุ่ม การปล่อยพร้ อมกันทีเดียว
มักดูผิดธรรมชาติ 4. เชื่อมกับงาน SEO เราจะสอดแทรกคีย์เวิ ร์ดอย่างเป็ นธรรมชาติ บางแพ็กเกจรวมงานรับทำ backlink
คุณภาพจากเว็บที่เกี่ยวข้ อง ทำให้ ผลลัพธ์ไม่ได้ หยุดอยู่แค่การรับรู้  5. วัดผลได้ จริง ทุกงานควรมีตัวเลขยืนยัน เช่น จำนวนการ
เข้ าถึง ยอดวิว จำนวนคอมเมนต์ อันดับคำค้ น และปริมาณการค้ นหาชื่อแบรนด์ ทำไมถึงควรใช้ บริการรับทำ seeding การทำเอง
ไม่ใช่เรื่องผิด แต่มักเจอปัญหาเดิม ๆ ไม่มีเวลาเขียนต่อเนื่อง เนื้อหาซ้ำจนถูกลบ และไม่รู้ ว่าควรโพสต์ที่ไหน ทีมงานมืออาชีพ มี
ทั้ งเครือข่ายบัญชีที่มีอายุ ระบบสปินเนื้อหา และคลังหัวข้ อ คุณจึงเอาเวลาไปโฟกัสกับการขายได้ เต็มที่ วิธีเลือกผู้ ให้ บริการที่
ไว้ ใจได้  1. ขอดูตัวอย่างผลงานจริงพร้ อมลิงก์ 2. ตรวจสอบว่ามีการสปินเนื้อหาอย่างมีคุณภาพหรือไม่ 3. ต้ องมีการวัดผลเป็ น
ตัวเลข https://seeedly.com/ 4. ระวังคำสัญญาว่าจะติดอันดับ 1 ภายในสัปดาห์เดียว 5. เทียบราคาโดยดูที่คุณภาพ ไม่ใช่
จำนวนโพสต์อย่างเดียว ผลลัพธ์ที่ควรคาดหวังและกรอบเวลา ในกรณีส่วนใหญ่ ช่วง 30 วันแรกคือการปูพื้น เดือนถัดมามักเห็น
ทราฟฟิกขยับ ยิ่งทำต่อเนื่อง ต้ นทุนต่อผลลัพธ์ยิ่งลดลง สรุป งานนี้ไม่ใช่เวทมนตร์ แต่คือความสม่ำเสมอ หากคุณต้ องการให้
แบรนด์ถูกพูดถึงในที่ที่ลูกค้ ามองหา การเลือกทีมที่เข้ าใจงานคือจุดเริ่มต้ นที่ถูกต้ อง ติดต่อเราเพื่อรับคำปรึกษาและใบเสนอ
ราคาฟรี ได้ ทันที

https://seeedly.com/

