
כשדירוג האשראי נפגע, הפתרון הנכון בדרך כלל איננו עוד הלוואה מהירה אלא בניית תוכנית מסודרת לשיקום. יועץ
פיננסי מומלץ יכול לזהות מה בדיוק הוריד את הדירוג, לעצור טעויות חוזרות, ולבנות מהלך ריאלי שמחזיר שליטה בתוך
חודשים ולא שנים. בישראל, גם איחור קטן בכמה מסגרות במקביל עלול להצטבר לתמונה בעייתית מול בנקים וגופים חוץ
בנקאיים. מי שפועל מוקדם, בודק נתונים, ומסדר את תזרים המזומנים, מגדיל משמעותית את הסיכוי לקבל תנאים טובים

יותר בהמשך.

מתי צריך יועץ פיננסי מומלץ לשיקום דירוג אשראי
לא כל ירידה בדירוג מחייבת ליווי מקצועי, אבל יש כמה מצבים שבהם עין מנוסה עושה הבדל אמיתי. אם חזרו לכם
הוראות קבע, אם ניצלתם את רוב המסגרת בכרטיסי האשראי במשך כמה חודשים רצופים, אם היו פיגורים בהלוואות, או

אם אתם כבר מקבלים סירובים שקטים מבנק או מחברת אשראי, זה שלב שבו כדאי לעצור ולבדוק את התמונה המלאה.

בפועל, הרבה לקוחות מגיעים לייעוץ רק אחרי שהבעיה כבר מתרחבת. למשל, משפחה עם הכנסה נטו של 18,000 עד
22,000 ש"ח שמנהלת שלוש הלוואות צרכניות, שני כרטיסים וחריגה קבועה בחשבון, לא תמיד מבינה שהבעיה המרכזית
איננה גובה ההחזר אלא דפוס התנהלות שמאותת סיכון. יועץ טוב לא מוכר קסמים. הוא מפרק את המצב לגורמים, בודק

דוחות, תזרים, הרגלי שימוש במסגרת, ומסביר איפה בדיוק נוצר הנזק.

הערך האמיתי של ליווי מקצועי הוא אבחון. יש הבדל גדול בין מי שנקלע לקושי זמני בעקבות מילואים, מחלה או ירידה
בהכנסה, לבין מי שמחזיק מבנה חוב לא מאוזן כבר שנים. האבחון הזה קובע אם נכון לנהל מו"מ מול בנק, לבחון מחזור,

להסדיר פיגורים, או להימנע לחלוטין ממהלך אשראי נוסף שעלול להחמיר את הבעיה.

איך בנוי תהליך יעוץ להבראה כלכלית שמחזיר אמון לגופים מלווים
יעוץ להבראה כלכלית מתחיל באיסוף מידע ולא בהמלצות מהבטן. בדרך כלל בודקים הכנסות נטו, התחייבויות קיימות,
עמלות, ריביות, דפוסי חיוב באשראי, הוצאות קבועות, והאם קיימים אירועים של פיגור, חזרת שיקים או הוראות קבע.
בישראל, גם כאשר אין חדלות פירעון, התנהלות עמוסה מדי נראית במערכת כאיתות סיכון. המטרה הראשונית היא לייצב

את החשבון ולהפסיק התנהגויות שממשיכות לפגוע בדירוג.

בשלב השני בונים תזרים אמיתי, חודשי ושנתי. משפחות רבות בודקות רק מה נשאר בסוף החודש, אבל זה לא מספיק.
צריך להכניס לחישוב גם ביטוחי רכב, חוגים, חגים, טיפולים, ביגוד, ותשלומים שנתיים שנעלמים מהעין. כשהתכנון לא

כולל את ההוצאות האלה, נוצר פער שממומן דרך אשראי יקר, ואז הדירוג נשחק שוב.

אחר כך מגיע שלב הסדר החוב או מבנה האשראי. לפעמים הפתרון הוא פריסה מחדש, לפעמים החלפה של כמה
הלוואות יקרות באשראי זול יותר, ולפעמים דווקא סגירה מיידית של מסגרת אחת מזיקה. יועץ מנוסה בוחן את המחיר
האמיתי של כל צעד, לא רק את גובה ההחזר החודשי. החזר נמוך יותר יכול להיראות נוח, אבל אם הוא נוצר על חשבון

תקופה ארוכה מאוד או עלות כוללת גבוהה, צריך לשקול היטב.

הצעדים הראשונים שצריך לבצע לפני שמגישים בקשות חדשות
אחת הטעויות הנפוצות היא להגיש כמה בקשות אשראי במקביל מתוך לחץ. בפועל, ריבוי פניות בזמן קצר עלול לשדר

מצוקה ולהחליש את הסיכוי לאישור בתנאים טובים. לפני כל פנייה חדשה, רצוי להכין קרקע נקייה ומסודרת.

לאסוף תמונה מלאה של כל ההתחייבויות, כולל הלוואות קטנות, כרטיסי אשראי, מסגרות, ותשלומים דחויים.1. 

לעצור פיגורים פתוחים, אפילו קטנים, ולהסדיר הוראות קבע שחזרו או עומדות לחזור.2. 

להקטין שימוש במסגרת העו"ש ובכרטיסים לרמה סבירה, גם אם זה דורש צמצום הוצאות זמני למשך3. 
חודשיים או שלושה.

להימנע מפתיחת כרטיסים חדשים או מהלוואות גישור בלי בדיקה כוללת.4. 



לבנות תקציב חודשי שמוכיח יכולת עמידה בהחזר לאורך זמן.5. 

במקרים רבים, עצם ההסדרה הראשונית משפרת את נקודת הפתיחה. מי שמגיע לבנק אחרי שלושה חודשי יציבות, ללא
חריגות וללא פיגורים חדשים, נתפס אחרת ממי שמבקש פתרון תוך כדי כאוס. זה לא מבטיח אישור, אבל זה בהחלט

משנה את רמת האמון.

איחוד הלוואות למשכנתא, מתי זה מהלך חכם ומתי זה מסוכן
אחת השאלות שחוזרות שוב ושוב היא האם לבצע איחוד הלוואות למשכנתא. זה יכול להיות כלי יעיל, אבל לא פתרון
אוטומטי. כשיש נכס, ולעיתים גם שיעבוד קיים עם מרווח לשינוי, אפשר לבחון מעבר מחוב צרכני יקר לחוב מגובה נכס,
לרוב בריבית נמוכה יותר ובפריסה ארוכה יותר. התוצאה המיידית יכולה להיות ירידה חדה בהחזר החודשי, לפעמים באלפי

שקלים.

ועדיין, המהלך הזה לא מתאים לכל אחד. ברגע שמכניסים חובות שוטפים לתוך מסלול ארוך, משלמים לעיתים פחות בכל
חודש אבל יותר בסך הכול. מעבר לכך, חוב לא ממושמע שמגובה בדירה הוא עניין רגיש בהרבה מכמה הלוואות צרכניות.

אם הבעיה היא בעיקר התנהגות תקציבית ולא רק מבנה חוב, איחוד בלי שינוי הרגלים פשוט דוחה את המשבר.

גם מבחינת דירוג אשראי, המטרה איננה רק "לכבות שריפה" אלא ליצור מסלול חזרה ליציבות. לכן בודקים האם
ההלוואות הקיימות נושאות ריבית גבוהה במיוחד, מה היחס בין ההכנסה להחזר, האם קיימות חריגות בעו"ש, והאם הנכס
אכן מאפשר מהלך בטוח. במקרים מסוימים, יועץ משכנתאות פרטי ויועץ פיננסי עובדים יחד, במיוחד כאשר צריך לשלב

בין ניתוח אשראי משפחתי לבין מבנה מימון על בסיס נכס.

מתי לשלב יועץ משכנתאות פרטי או יעוץ משכנתאות בתהליך השיקום
לא כל שיקום דירוג קשור למשכנתא, אבל במקרים רבים יש קשר הדוק בין השניים. מי שמנסה למחזר משכנתא, להגדיל
משכנתא, או לבחון מסלול חדש תוך כדי תקופה פיננסית מורכבת, צריך להבין שהבנק לא מסתכל רק על שווי הנכס. הוא

בודק גם יציבות, התנהלות שוטפת, והיסטוריית אשראי.

יועץ משכנתאות פרטי יכול להיות רלוונטי מאוד כשיש נכס קיים, כשנדרש מבנה מימון חדש, או כששוקלים להחליף
חובות יקרים במסגרת מימון מסודרת יותר. בניגוד לפקיד בבנק שמציג את האפשרויות של אותו בנק, יועץ חיצוני אמור
לבדוק תמהיל, התאמה להכנסה, ורמת סיכון כוללת. זה קריטי במיוחד אצל לווים שנפגעו בעבר מפיגורים ורוצים לחזור

לשוק ממקום נקי יותר.

https://gilfinance.co/he/blog/second-home-mortgage .גם יעוץ משכנתאות נקודתי יכול להספיק במקרים מסוימים
לדוגמה, זוג שמנהל משכנתא ישנה בריבית פחות טובה ובמקביל מחזיק שתי הלוואות בריבית גבוהה, עשוי לגלות
שמחזור חלקי או פריסה מחודשת של המשכנתא משפרים משמעותית את התזרים. אבל אם הדירוג נפגע לאחרונה, לא

תמיד נכון לרוץ מיד להגיש בקשה. לפעמים עדיף להמתין תקופה קצרה, לייצב חשבון, ורק אז לפתוח תיק.

משכנתא לגיל השלישי ושיקום דירוג אשראי בגיל מבוגר
אצל בני 60 ומעלה, שיקום דירוג אשראי מקבל אופי מעט שונה. ההכנסות לעיתים מורכבות מפנסיה, קצבה, שכר חלקי
או הכנסות משכירות, והבנקים בוחנים גם גיל, תקופת החזר ונזילות. משכנתא לגיל השלישי יכולה לשמש כלי להקלה

תזרימית או להסדרת חובות, אך היא דורשת בדיקה זהירה יותר מאשר הלוואה רגילה.

יש מקרים שבהם לקוח בגיל פרישה מחזיק נכס משמעותי אך תזרים שוטף חלש. במצב כזה, פתרון מבוסס נכס עשוי
להיות עדיף על התנהלות יקרה דרך מסגרות אשראי והלוואות קצרות. מצד שני, אם ההכנסה החודשית גבולית או אם יש
יורשים שמעורבים בהחלטה, צריך לבדוק היטב את ההשלכות המשפחתיות והמשפטיות. לא כל מה שאפשר לבצע, נכון

לבצע.

כאן הניסיון חשוב במיוחד. שיקום פיננסי בגיל מבוגר איננו רק שאלה של ריבית. זו החלטה שמשפיעה על איכות החיים,
רמת הסיכון, ועל היכולת להתנהל בכבוד לאורך שנים. במקרים כאלה, ליווי מקצועי שמשלב בדיקת תזרים, כושר החזר,
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ופתרונות מימון מותאמים, עדיף בהרבה על פנייה מהירה להצעה הראשונה שמתקבלת.

איך בוחרים יועץ פיננסי מומלץ בלי ליפול להבטחות שיווקיות
השוק מלא באנשי מקצוע טובים, אבל גם במי שמבטיחים יותר מדי. אם מישהו מבטיח "למחוק בעיות" או "להשיג אישור
בטוח", זה סימן אזהרה. אין לאיש שליטה מלאה על החלטות של בנקים וחברות אשראי. מה שאפשר לעשות הוא לשפר

נתונים, לבנות אסטרטגיה נכונה, ולהציג את התיק בצורה מסודרת ואמינה.

כשבוחנים יועץ פיננסי מומלץ, כדאי לבדוק ניסיון עם מקרים דומים לשלכם, שקיפות לגבי שכר טרחה, והאם התהליך
כולל בדיקה מעמיקה או רק שיחת מכירה. בישראל, טווחי המחירים משתנים מאוד לפי מורכבות. בדיקה נקודתית יכולה
לעלות כמה מאות עד אלפי שקלים, בעוד ליווי מלא לשיקום, מו"מ מול גופים ובניית תוכנית יכול להיות יקר יותר. המחיר

לבדו איננו מדד. השאלה היא האם מקבלים ערך ברור, מסמכים מסודרים, ותוכנית שניתן ליישם בפועל.

בקשו להבין איך נראה תהליך העבודה, שלב אחר שלב.

שאלו אילו מסמכים תידרשו להעביר וכמה זמן נמשך ליווי טיפוסי.

בדקו אם ההמלצות מותאמות למצבכם או נשמעות כמו תבנית קבועה לכולם.

חפשו עקביות בהסברים, לא רק כריזמה בשיחת המכירה.

כדאי גם לבקש דוגמאות לסוגי פתרונות, בלי לחשוף פרטים של לקוחות אחרים. בעל מקצוע רציני ידע להסביר למה
במקרה אחד נכון למחזר, במקרה אחר להימנע ממשכנתא, ובמקרה שלישי פשוט לעצור הוצאות ולחכות שלושה חודשים.

הדיוק הזה מבדיל בין ייעוץ מקצועי לבין מכירה של מוצר אחד לכולם.

השוואה בין דרכי פעולה נפוצות לשיקום הדירוג
אחד הדברים שמבלבלים לווים הוא שלכל בעיה פיננסית יש כמה פתרונות אפשריים, אבל לא כולם מתאימים באותה
מידה. ההבדל המרכזי הוא בין פתרון תזרימי קצר, פתרון מבני ארוך, ופתרון התנהגותי שבלעדיו גם המהלך הטוב ביותר

לא יחזיק.

מהלך מתי הוא מתאים יתרון מרכזי סיכון או חיסרון הסדרת פיגורים והקטנת ניצול מסגרות כשיש פגיעה יחסית טרייה
והתזרים עוד ניתן לשליטה משפר אמון ויוצר בסיס נקי לפעולות הבאות דורש משמעת תקציבית מיידית ולעיתים קיצוץ

כואב פריסה מחדש של הלוואות קיימות כשגובה ההחזר חונק אבל העלות הכוללת עדיין סבירה מוריד לחץ חודשי
במהירות יחסית עלול להאריך חוב ולהגדיל עלות כוללת איחוד הלוואות למשכנתא כשיש נכס ותמהיל חוב יקר שמכביד
על התזרים יכול להוזיל ריבית ולהקטין החזר חודשי מעביר חוב למסלול ארוך ומגבה אותו בנכס המתנה יזומה של כמה

חודשים לפני בקשה חדשה כשיש סדרה של אינדיקציות שליליות מהתקופה האחרונה מאפשר להציג תקופה יציבה
ומסודרת יותר לא מתאים אם יש לחץ תזרימי חמור ומיידי

טעויות שחוזרות כמעט בכל תיק בעייתי
בשטח רואים שוב ושוב דפוסים דומים. הראשונה היא ערבוב בין פתרון יקר לפתרון טוב. אם לוקחים הלוואה חדשה רק
כדי לעבור את החודש, בלי לגעת בגורם הבעיה, הדירוג בדרך כלל לא משתפר. השנייה היא הסתרה חלקית של נתונים

מהיועץ או מהבנק. חוב קטן שלא דווח, כרטיס נוסף או התחייבות משפחתית יכולים לשנות את כל התמונה.

טעות נוספת היא התמקדות רק בריבית בלי לבדוק עמלות, ביטוחים, תקופה, וקנסות יציאה. לפעמים הצעה שנשמעת
זולה יותר, עולה בפועל יותר לאורך זמן. ויש גם את הטעות הרגשית, קבלת החלטה מתוך בושה או לחץ. אנשים דוחים

טיפול עד שמתחילים סירובים, ואז כבר קשה יותר לייצב את המצב במהירות.

מי שרוצה לשקם דירוג צריך להבין ששינוי אמיתי לא נולד במהלך אחד אלא מסדרה של פעולות עקביות. תזרים מדויק,
שימוש אחראי במסגרת, הסדרת פיגורים, ובחירת אשראי מתאים, אלה הדברים שבונים מחדש אמון מול המערכת.



שאלות נפוצות

תוך כמה זמן אפשר לראות שיפור בדירוג האשראי?

אין מספר קבוע שמתאים לכולם, אבל במקרים של פגיעה קלה עד בינונית אפשר לראות שינוי לאחר כמה חודשים של
התנהלות יציבה. אם היו פיגורים, חריגות קבועות או ריבוי בקשות אשראי, השיקום עשוי לקחת יותר זמן. מה שקובע הוא

לא רק הזמן שעבר אלא איכות ההתנהלות בתקופה הזאת.

האם כדאי לקחת הלוואה חדשה כדי לשפר את הדירוג?

ברוב המקרים לא לוקחים הלוואה חדשה רק כדי "לשפר דירוג". אם ההלוואה החדשה מחליפה חוב יקר בצורה מחושבת
ומשפרת את התזרים, ייתכן שיש לכך היגיון. אם זו הלוואה שנועדה לסתום חור זמני בלי תוכנית, היא עלולה להחמיר את

המצב.

מה ההבדל בין יועץ פיננסי לבין יועץ משכנתאות?

יועץ פיננסי בוחן את התמונה הרחבה, הכנסות, הוצאות, חובות, תזרים והתנהלות אשראי. יועץ משכנתאות מתמקד
במבנה המימון סביב נכס, מסלולים, ריביות ותמהיל. כשיש נכס וחוב מורכב, לעיתים צריך את שני סוגי הידע יחד.

האם איחוד הלוואות למשכנתא מתאים גם למי שכבר יש לו משכנתא קיימת?

כן, לפעמים אפשר לבחון הגדלה, מחזור או שינוי מבנה קיים, אבל זה תלוי בשווי הנכס, יתרת המשכנתא, הכנסות, ודפוס
ההתנהלות בחשבון. לא כל בעל נכס יכול או צריך לבצע מהלך כזה. נדרשת בדיקה פרטנית כדי להבין אם החיסכון

החודשי מצדיק את העלות והסיכון.

האם אפשר לקבל משכנתא לגיל השלישי גם אחרי תקופה פיננסית מורכבת?

כן, במקרים מסוימים זה אפשרי, במיוחד אם יש נכס משמעותי והכנסה יציבה יחסית מפנסיה או מקורות אחרים. עם זאת,
הבדיקה בגיל מבוגר בדרך כלל קפדנית יותר, וההתאמה צריכה מחשבון משכנתא להיות שמרנית. לא בוחנים רק זכאות,

אלא גם את יכולת ההחזר ואת ההשפעה על איכות החיים.

איך יודעים אם ההצעה שקיבלתי באמת טובה?

בודקים לא רק את ההחזר החודשי אלא גם את העלות הכוללת, התקופה, הקנסות האפשריים, והאם המהלך מתאים
ליכולת שלכם להתמיד. הצעה טובה היא כזו שפותרת בעיה בלי ליצור אחת חדשה בעוד שנה או שנתיים. אם קשה

להשוות לבד, שווה לקבל חוות דעת מקצועית לפני חתימה.

שיקום דירוג אשראי הוא תהליך מעשי, לא סיסמה. כשפועלים בזמן, בודקים נתונים לעומק, ובוחרים יועץ פיננסי מומלץ
שיודע לשלב בין תזרים, אשראי ופתרונות מימון כמו יעוץ משכנתאות או איחוד הלוואות למשכנתא בעת הצורך, אפשר
לבנות מסלול בטוח וברור יותר. אם אתם מרגישים שהאשראי מתחיל לנהל אתכם במקום להפך, זה זמן טוב לעצור,

לבדוק, ולקבל החלטות על בסיס מספרים ולא לחץ.

גיל פיננסים מאסטר להצלחות בע"מ

גיל אשר לוי, לשעבר מנהל בכיר בבנק לאומי, מלווה משפחות ועצמאים בתכנון משכנתא ובהשוואת הצעות מהבנקים.

במשרד בנס ציונה אפשר גם לבדוק כדאיות של מיחזור משכנתא ואיחוד הלוואות, לקבל ליווי לאחר סירוב מהבנק ולבחון

משכנתא הפוכה לגיל השלישי.

כתובת המשרד · הנפת הדגל 5, נס ציונה, בניין צבי צרפתי, קומה 2

טלפון המשרד · 08-6100790

גיל אשר לוי · 052-3441126

ענת, מנהלת המשרד · 054-5020452

https://en.search.wordpress.com/?src=organic&q=%D7%9E%D7%97%D7%A9%D7%91%D7%95%D7%9F%20%D7%9E%D7%A9%D7%9B%D7%A0%D7%AA%D7%90
tel:+97286100790
tel:+972523441126
tel:+972545020452


Gil@gilfinance.co.il · דוא"ל

gilfinance.co/he · אתר האינטרנט

שעות פעילות

א׳ וב׳ 09:00-19:00

ג׳ וה׳ 09:00-16:00

ד׳ 09:00-18:00
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